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Notre enjeux
Mettre en valeur un produit singulier, une œuvre d’art, une
marque, de la manière la plus pertinente possible sur un site
web one page, auprès d’une cible de passionnés, et l’inciter à
précommander notre produit.



Nos cibles

Amateurs de design
contemporain

-
Clients exigeants

-
+30 ans  

Professionnels de
l'ameublement

-
Architectes
d'intérieur 

-
Décorateurs

Clients soucieux
de leur 

impact écologique
-

Pièce
d'ameublement

unique 



Notre
concept

Matériaux recyclés 
Finitions Haut de Gamme
Qualité maximale

Made In France 

CMS Wordpress
One page
Expérience fluide et immersive

Vitrine virtuelle



CLIENT FEEDBACK
Approche technique

WORDPRESS

sites web dynamiques
& personnalisables 

flexibilité et facilité
d'utilisation 

Builder DIVI

interface conviviale /
pages attrayantes

outil puissant et
intuitif

1.CHOIX DE LA PLATEFORME WORDPRESS ET DU BUILDER DIVI



OVH CLOUD
infrastructure fiable
et performante 

Certificat SSL

la protection des données
de nos utilisateurs

garanti des transactions
en ligne sécurisées 

CLIENT FEEDBACK
Approche technique

2.NOM DE DOMAINE ET SÉCURITÉ 



COOKIES

Conformément au RGPD

Informations des utilisateurs 

Amélioration de l'expérience utilisateur  

CLIENT FEEDBACK
Approche technique

3.POLITIQUE DE COOKIES 



CLIENT FEEDBACK
Approche technique

4.CONSTRUCTION DU SITE

https://otomane.fr/














WOOCOMMERCE

fonctionnalités avancées 
gestion de produits 
paniers d'achats
paiements en ligne 

+ performante solution de
commerce électronique

STRIPE

Infrastructure de
paiement

Compatible avec
WooCommerce

processus de
précommande fluide

1,5% + 0,25€

CLIENT FEEDBACK
Approche technique

5.SOLUTION DE PRÉCOMMANDE & ACHAT



YOAST SEO

Optimisations :
 titres 
descriptions 
balises de nos pages 

garanti une meilleure visibilité
dans les moteurs de recherche

Recommandations :
contenu
structure du site 
liens internes 

CLIENT FEEDBACK
Approche technique

6.OPTIMISATION SEO



Approche commerciale
1.STRATÉGIE SEA

accroître la visibilité du site

attirer un traffic de qualité

apparaître en tête des résultats de recherches pertinentes

analyse approfondie des mots-clés pertinents 

campagnes ciblées 



Approche commerciale
2.NEWSLETTER

Maintenir une relation régulière avec nos clients 

Partage d'informations et d'offres 

Entretenir l'intérêt du prospect pour notre produit  

Lien direct vers le site 

Suivi des performances par le taux d'ouverture, taux de clics
et les conversions générées 



Approche commerciale
3.RÉSEAUX SOCIAUX 

Promotion du produit

Créer une communauté engagée

Influence marketing

Sponsorisation des publications



Conclusion
Pour conclure, la conception de ce projet nous a permis de développer nos
compétences créatives mais aussi technique dans la création d'un site internet
de précommande. Travailler en groupe nous a permis de mettre en commun
nos compétences et nos idées pour concevoir un site à la fois fonctionnel et
esthétique. La création d'Otomane.fr a été une expérience stimulante puisque
nous avons pu découvrir de nouveaux outils et en apprendre davantage sur la
réalisation d'un site internet. Nous sommes fières du résultat final et que le site
fonctionne correctement !



Ouverture 1. NOUVELLES RÉFÉRENCES + PAGES 

ACCUEIL OTOMANE PRODUITS QUI SOMMES-NOUS ? PRÉCOMMANDE CONTACT

Résumé
des pages

Histoire du
produit

Nos valeurs

Tous les
canapés

Descriptif de l'équipe

Photos durant la
confection

Explications

Impact positif 

Formulaire
de contact

adresse
/téléphone...



X
L'équipe Otomane

Bonjour ! Comment
pouvons-nous vous aider ? 

Bonjour ! Je voudrais savoir
s'il est possible de se faire
livrer en Allemagne ?

Malheureusement non, notre
politique RSE implique que
nous livrons uniquement en
France afin de limiter notre
impact écologique.

D'accord ! Merci pour votre
réponse !

Écrivez un message... 

Ouverture 2.CHAT EN DIRECT

79%

des consommateurs
préfèrent les

fonctions chat

+3,5

taux de conversion +
élevé qu'avec

assistance par e-mail 

+90%

c'est le taux de
satisfaction des
consommateurs 

informations instantanées et déterminantes dans la prise de décision 

taux de transformation nettement amélioré



Ouverture
3.RÉALITÉ AUGMENTÉE 40%

des consommateurs préfèrent dépenser
+ d'argent pour essayer le produit en

réalité augmentée

Avoir un avant-goût de l'apparence d'Otomane

Version 3D réaliste placée dans l'espace du
consommateur grâce à leur smartphone 

Très bonne expérience d'achat  



Merci de votre écoute !


